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Günter Klann

Stargarder Straße 11

57072 Siegen

Telefon: 0271 / 313 77 55

Telefax: 0271 / 313 77 56

Mobil: 0160 / 55 60 582

ail: info@gk-marketing.de

Internet: www.gk-marketing.de

k-marketing

Mein Profil:

Langjährige IT-, Vertriebs- und Marketing-Erfahrung
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Betriebswirtschaftliche Ausbildung

Ausbildung und langjährige Erfahrung als
Organisationsprogrammier

14 Jahre Marketingleiter in der Industrie

4 Jahre unternehmerische Tätigkeit im Rahmen
eines MBO

Spezialist für crossmediale Verkaufsförderung und
IT-gestützte Vertriebssteuerung (CRM)

� Erfahrung als Vertriebsleiter - direkter und
indirekter Vertrieb

SAP R3 SD und MM zertifiziert

Fundierte Kenntnisse in der Analyse und
Optimierung von Geschäftsprozessen

®

Vertrieb

www.gk-marketing.de

SAP-, Absatzförderung, Marketing- und

Vertriebsunterstützung

für Projekte oder

zur Mitarbeit auf Zeit
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einfach

schnell

Individuell

ohne langfristige Verpflichtungen und

ohne Fixkosten

Marketing
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ie suchen einen freien Mitarbeiter mit Sachkompetenz

und Praxiserfahrung?

ie brauchen neue Ideen, wollen neue Märkte angehen

oder möchten neue Geschäftsfelder aktivieren und

brauchen einen Fachmann, der diese Ideen auch

umsetzt?

ie benötigen Unterstützu

ie benötigen Unterstützung

bei Personalengpässen,

für Sonderaufgaben,

als Übergangslösung?

®

Ob sich die Projekt- oder Interims-Mitarbeit auf die

SAP-Anwendung, die Absatzförderung bezieht, das

Marketing, die Vertriebsunterstützung, die Werbung,

auf die CRM-Einführung/-Optimierung oder sonstige

Aufgaben - jedes Projekt wird zu Ihrer Zufriedenheit

und entsprechend unserer Vereinbarung ausgeführt.

ng im SAP R/3 SD / MM

Umfeld?

SAP
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SAP R/3 SD und MM - certified by SAP
® ®

Anwendung, Customizing, Prozesse

Kernkompetenzen in der Analyse und
Optimierung von Geschäftsprozessen,
im Customizing und in der Anwendung

Ausgeprägtes prozess- und
ergebnisorientiertes Denken

�

�

� Kundenorientiert, reisebereit und flexibel

SAP R/3 SD - Sales and Distribution

Stammdaten incl. Customizing:

Bewegungsdaten incl. Customizing:

SAP R/3 MM - Materials Management

®

®

Einrichten der Verkaufsorganisation

Geschäftspartner, Debitoren, Kundenhierarchie

Konditionen, Preisfindung

Produkte, Stücklisten, Vertriebsmaterial

Nachrichten, Vertriebsbelege

Absprachen, Kontrakte, Boni

Zahlungs- und Lieferbedingungen, Transporte

Verkauf, Anfragen, Angebote, Aufträge, Verträge

Lieferung, Versand, Rückstandsbearbeitung

Ersatzteillieferung und Retourenabwicklung

Reparaturabwicklung

Kommissionierung

Fakturierung, Mahnung

Kalkulation, Preisfindung und Kontenfindung

Verfügbarkeitsprüfung und Bedarfsübergabe

Einkaufsstammdaten incl. Customizing

Beschaffungsprozess und Bestellabwicklung

Dienstleistungsabwicklung

Kontraktabwicklung

Lieferplanabwicklung

Lohnbearbeitung und Konsignation

Freigabeverfahren

Lieferantenbeurteilung

Auswertungen und Berichtswesen

Nachrichtensteuerung und –ausgabe

Bestandsführung

Customizing (Lieferantenstammsatz, Partnerfindung,

Belegarten, Benutzerparameter EVO, EFB)

Absatzförderung, Marketing- und

Vertriebsunterstützung - Ihre Ziele sind meine Ziele.

Hand in Hand mit Ihrem Unternehmen und seinen

Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern entstehen

Marketingkonzepte mit Maßnahmen, die die

Unternehmens- und Vertriebspolitik widerspiegeln und

sich an Ihren Zielen orientieren.

Fehlendes Personal, Zeitdruck, knappe Budgets - diese

3 Kernprobleme finden sich überwiegend in

mittelständischen Unternehmen.

Ich erarbeite auf der Basis Ihrer Geschäftsziele bzw.

Geschäftspläne Marketing-, Vertriebs- und

Kommunikationskonzepte, setze diese aktiv um und

koordiniere die dazugehörigen Projekte für eine zügige

und erfolgreiche Implementierung der Prozesse.

Aufgaben wie Design, Foto und Produktion werden

durch ein Netzwerk von professionellen Partnern gelöst.

Agenturtypische Quersubventionen von

unausgelasteten Mitarbeitern entfallen. Dabei profitieren

meine Kunden von einem ganzheitlichen Ansatz,

welcher nicht nur die Strategie- und Konzeptentwicklung

umfasst, sondern auch die aktive Realisierung und die

Verantwortung der Umsetzung übernimmt.
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