Berater und Trainerprofil

Gunter Klann

selbstandiger Marketing Consultant
SAP, Absatzforderung, Marketing- und Vertriebsunterstutzung

Trainer Absatzforderung, Marketing und Projektmanagement
SAP Consultant SAP R/3 SD, SAP Business One

Jahrgang 1952, verheiratet

beruflicher Werdegang

Philips Kommunikations Industrie AG + Fachbereichleiter Zielmarktmarketing
KWP Systemhaus (MBO PKI) ¢ Marketingleiter und Gesellschafter

Weyel International « Leiter Internationaler Vertrieb

Lampertz « Marketingleiter

Format Tresorbau + Leiter Vertrieb und Marketing

gk-marketing < Inhaber

Profil

o Betriebswirtschaftliche Ausbildung
o Langjahrige praktische Erfahrung in Vertrieb (direkter und indirekter)
und Marketing

o Zielgruppenanalyse, Marktanalysen, Markteinfuhrungsstrategien

o interne und externe Unternehmenskommunikation

o Planung, Kalkulation und Management von einzelnen Marketingwerkzeugen
bis zu umfangreichen Kampagnen

o Strategieplanung, Medienberatung und -platzierung, Werbemittelanalyse
und —einsatz, Personal- und Ressourcenplanung fur Marketing und Vertrieb,

o Crossmediale Verkaufsforderung und IT-gestltzte Vertriebssteuerung

. SAP R3 SD zertifiziert
Leistungsform

o Projektarbeit
o Aktive Mitarbeit
o Management auf Zeit

Kontakt
Stargarder Stralde 11 « 57072 Siegen

Telefon: 0271 313 77 55 « Telefax: 0271 313 77 56 « Mobil: 0160 55 60 582
Email: info@gk-marketing.de ¢ Internet: www.gk-marketing.de




